Cadastros de Comissoes no
ERP

A comissao de vendas € um tipo de incentivo pago aos vendedores/representantes, em
que o time comercial recebe uma porcentagem de cada venda realizada na empresa.
Essa estratégia tem o potencial de melhorar o desempenho da equipe, que fica mais animada
para vender, uma vez gue recebe a mais por isso no final do més.

Como Cadastrar as Comissoes no ERP:

Atualmente existem 5 locais onde podemos cadastrar a comissao, eles podem ser configurados
simultaneamente, porém ha uma hierarquia em que o Sistema Ema ERP respeitara ao ser
configurado, da forma como esta abaixo:

Tabela de Preco

Cadastro do Item

Cadastro do Grupo do Item

Cadastro do Vendedor/Representante
Cadastro da Filial

vk wheE

Onde primeiro serd verificado se existe comissao na tabela de preco, caso nao haja, seré
verificado se existe no item, e assim por diante

Comissao por Tabela de preco

Em vendas -> cadastros -> Tabelas de Preco -> ao criarmos ou editarmos uma tabela, podemos

informar um % base de comissao que sera definido para todos os itens que ja estiverem ou serao
inseridos na tabela, também é possivel definir um % Unico de comissao para cada item na tabela
de preco através da aba itens.
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Para vincular a comissao por grupo de produtos, podemos item em: Mdédulo de estoque ->
Cadastros -> Grupos -> editar ou criar um novo grupo -> no campo % Comissao -> informar o
valor desejado de comissao para o grupo.
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Cadastros de Vendedor (Médulo de servicos -> Colaboradores -> criar um novo ou editar) ou

Representantes (Médulo de compras -> Fornecedores -> criar um novo ou editar) desde que

Wos estejam parametrizados como vendedor/representante, conforme opcao na aba adicionais

P adastro, € possivel definir um % de comissao por vendedor/Representante nos processos de
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%MCBmlssaO' mformamos 0 % que sera pago de comissao pela vendas.

Técnico Hora técnica

Raga: commsaoao@evegaesigar makcado-para Gue-a-£emissao-pade ser gerada/paga para o

Supervisor
Vee'ldgd OE{CDMISSEO 0,0000% Paga comissdo
Fixa Perc:'entual Ro marcar, vai sempre puxar o % do cadastro do vendedor.

Vend /Rep Vendedor

Status da Comlssao. Selecionar o status conforme a necessidade:
s "Conférmeé fransacaos Vai d&ixar 6 statlis da comissdo do vendedor de acordo com

Grups
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B'Liberado: Ao finalizar a venda, ja libera a comissdo para o vendedor.

Supérvisor; Define-que-o-coldborador é um supervisor. Pode possuir comiss&o para ele
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* Televendas: Assim como o vendedor e o supervisor, também podemos identificar o
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colaborador como um televendas e também configurar sua comissao:

Parnaeenielevendasy temosabgunras infesm agées:diderentassades:vendadores |quersa@idedor -

Conforme esta na transacio
Aguardando cobrancga

Supervisor vendedor - o % Penalizacdo 0,0000%
velti /Renalizavendedor/representante: Ao marcar essa opgao, informa .c;nmrm:wndmj;r
penalizacao para deduzir da comissao do vendedor, sempre que uma venda for realizada
em que o televendas esteja inserido junto com um vendedor/representante
® Status comissao: Temos o status: Conforme vendedor, para seguir a mesma regra de

liberacdao de comissao do vendedor.

Comissao por Filial

Nos parametros de venda da filial, podemos definir calculos personalizados de comissdo e também
definir como tratar a comissdo quando realizado substituicdo de titulos, bem como definir um %
de comissao especifico na filial, que seguindo a hierarquia, caso nao haja percentuais definidos
nos outros cadastros, ao realizar a venda, levara nos itens o % ali definido.

Para chegarmos nas configuracdes de comissao da filial vamos pelo seguinte caminho:

Clicamos na engrenagem -> Cadastros -> Matriz/Filial -> botao direito na filial desejada -> Valores
Padrées/Venda -> Aba comissao

e«ja=diz, pode ser feito com base em uma regra especmca do cliente, nao passando pelas
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