Hierarguia de preco de
venda

1. Politica comercial definida na tabela de precos.
2. Politica comercial definida no cadastro do item.
3. Valor unidade convertida definido na tabela de precos (se o item possuir conversao de
unidade).
4. Promocao definida na tabela de precos.
5. Promocao padrao do sistema
* Se parametro geral de estoque, na aba "Precos de venda" > "Forcar preco de
tabela mesmo que item esteja em promocao” estiver marcado, ird manter o preco
da tabela de precos
6. Valor definido na tabela de precos
7. Formacao de preco de venda do cliente
* Funciona apenas se Parametro geral de estoque, na aba "Precos de venda" >
Controle preco venda (Mercado) por cliente” estiver marcado
* Se parametro geral de vendas, na aba "Vendas" > "Forcar preco de venda do
cliente sobre a tabela de preco” estiver marcado, inverte a hierarquia entre os itens
6e’7
8. Preco de pauta (estoque filial)
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